KOSGEB DESTEGiI ALMAYA HAK KAZANAN
GIRISIMCIMIiz iLE ROPORTAI

BiR BASARI HiKAYESI
AYSUN AKGUL

1- Sizi taniyabilir miyiz?

Ben 01.01.1980 Yilinda Armutalan’ da dogdum. Armutalan ilkégretim
Okulundan mezunum.1996 yilinda evlendim.2 ¢cocuk annesiyim.2014 yilinda
kadin girisimcilerin glinimuzdeki 6nemini anladigim i¢in suanda KOSGEB
yardimiyla agmis oldugum Lezizz Kuruyemis isletmemde calismaktayim.

2- Girisimci olmaya ne zaman karar verdiniz. Sizi bu karara siiriikleyen
faktorler nelerdi? Neden bir calisan olmak yerine patron olmaya karar
verdiniz?

Girisimci olmaya, uzun suredir kendi isimi yapmayi planhyordum. KOSGEB
karsima cikinca firsatlari degerlendirmek istedim. Bu karari alirken ¢ocuklarim
ve ailem icin iyi bir gelecek hedefledigimden dolayi ve ¢cevremdekilerinde
destegi ile girisimci olmaya karar verdim. Kendi isimin hem calisani hem
patronu olmak istedigimden dolayi kendi isimin sahibi olmak istedim.

3- Kosgeb’e nasil ulastiniz? Karsiniza nasil bir firsat cikti?

Kardesimin verdigi bilgiler dogrultusunda KOSGEB'in kiglik isletmelere destek
vererek girisimcilige tesvik etmesi diistincelerime en iyi firsat oldugunu
distindim.

4- Marmaris Ticaret Odasi, Kosgeb departmaninin yardimlarindan memnun
kaldiniz mi?

Marmaris Ticaret Odasi, Kosgeb departmaninin yardimlarindan ¢cok memnun
kaldim. ilker Bey her firsatlardan ve benim ne yapmam gerektigi konusunda cok
yardimci olmustur.

5- isiniz kurarken amaclariniz nelerdi?

Hem iyi bir gelecek hem de sektorde faydali hizmetler sunmak benim baslica
hedeflerim arasindadir.



6- Kosgeb destegi ile hayalinizi gerceklestirdiniz mi diyebilirmiyiz?

isletmemi acarken verdigi destekteklerden memnunum fakat hala bazi
eksikliklerin cevabini beklemekteyim. Bu ylizden bu soruya tam olarak net
cevap veremiyorum.

7- isinizi ne kadar sermaye ile kurdunuz? Eger sermayeniz yeterli degildiyse,
girisiminizin ilk donemleri nasil gecti?

isime 50.000 TL sermaye ile basladim. Fakat yeterli sermayem olmadig
icin,isletmem de kullanmam gereken techizatlarim hala yetersiz. ilk basta
sermayemin yetersizliginden dolayi banka kredisiyle ihtiyaglarimi karsilamaya
calistim.

8- Girisimcilik hayatinizdaki en iyi ve en kotii anlari bizimle paylasir misiniz?
Bu anlardan neler 6grendiniz?

En iyi 6rnek olarak dis cevremden boyle bir isletmenin bu ¢cevrede gerekli
oldugu bilgilerini almak bana destek olmasi. Su ana kadar kotl bir tecriibe
yasamadim, aksine musteri potansiyeli glin gectikce artmaktadir.

9- Gelecekle ilgili ne gibi planlariniz var? isinizi biiyiitmek konusunda ne
diisiiniiyorsunuz?

Bu bolgede ihtiyaglari dogrultusunda herkese hizmet sunmak, sektérde birkag
isletme daha acarak islerimi biyttmek ilk hedeflerim arasindadir.

10- Tecriibelerinize dayanarak girisimcilikte basari icin en kritik unsurlar
olarak neleri goriirsiiniiz?

Bence basari ve hizmetin devamliligi icin her musteriye ayni kalitede hizmet
sunmak, gller ylzli ve sabirli davranmak,istedigi hizmete hemen cevap
verebilmek.

11- Heyecan dolu bir girisimci adayi icin 3 tavsiyeniz neler olur?
Sabirli bekleyis, Kaliteli hizmet sunmak icin arastirici ruhlu olmak, Yonetici

yapisinin yani 6zgliveninin yliksek olmasi.



12- Eklemek istedikleriniz?

Verdigi desteklerden dolayi KOSGEB ydnetimine, Marmaris Ticaret Odasi’na ilgi
ve alakalarindan dolayi tesekkir ederim.

AYSUN AKGUL

isletme Sahibi



